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'LLEGA EL HIPERMERCADO

La construccion de un gran complejo comercial en
Gallecs es inminente, entre las distintas partes del pro-
yecto destaca, por su controversia, una gran superficie
destinada a la alimentacién, un supermercado de alrede-
dor de 2.000 m.? que provocari importantes cambios en
la estructura comercial de nuestro pueblo, los comer-
ciantes de Mollet se hallan ante una terrible prueba, de
la que pueden salir airosos, con un negocio ya preparado
para el futuro, o pueden caer en una apatia que les lleva-

ra a la ruina.

Un monstruo
de 33.000 m.?

Aproximadamente ha-
ce dos meses (noviembre
1988), se subastaron
unos terrenos, con una
extension de 33.000 m.2 y
catalogados como zona
comercial por la Genera-
litat, propietaria de los
mismos a través del IN-
CASOL (Institut Catala
del Sol). El INCASOL
adjudico la venta de los
terrenos a un consorcio
de empresas formado por
Supers Catalans, Pro-
Moquetas y una tercera
compaiiia de hosteleria.

Los terrenos de Ga-
llecs, en la zona conocida
como «Sur de la A-7»,
ibal destinados, en un
principio a la Junta de

Aguas para que se cons-
truyera alli algo relacio-
nado con dicha compania
reguladora. Pero, ciertas
circunstancias llevaron al
Gobierno Auténomo a
variar la catalogacion de
las tierras y asi darles el
actual apellido de comer-
ciales. Desde el momento
en gue se dispuso institu-
cionalmente que los terre-
nos podian ser dedicados
a zona comercial, un gran
nimero de empresas se
interesd por ellos, pasan-
do por las dependencias
municipales de la Conce-
jalia de Urbanismo. Era
enero de 1988.

Después de once meses,
la pablica subasta se llevo
a cabo. Los nuevos pro-
pietarios, con muchas ga-
nas de sacar provecho a

su inversion, ya disponen
de un proyecto perfecta y
minuciosamente estudia-
do, del que pretenden te-
ner finalizado un 30%
para Navidades de 1989,
las proximas MNavidades.
Lo cual quiere decir que
por esas fechas el Super
ya habra abierto sus puer-
tas, pues es el primer ob-
jetivo.

El proyecto, mostrado
por el representante de
SUPERS CATALANS
a la directiva de Unio de
Botiguers de Mollet, el
pasado miércoles 25 de
enero, incluye la cons-
truccion de una gran su-
perficie destinada a la ali-
mentacion, de aproxima-
damente 2.000 m.%, un
hotel de cuatro plantas,
unos modulos que alber-
gardn galerias comercia-
les y otra de cuatro plan-
tas, donde se comerciali-
zaran todo tipo de mate-
riales para bricolaje, dro-
gueria, etc. Rodeando
todo lo anterior, una gran
extension para parking
dara cabida a varios miles
de automoviles.

Por otra parte, es habi-

-

En este solar se construira el «supermercado» y el hotel.

En Sant Adria la zona industrial se convertird en zona comercial.

tual que los ayuntamien-
tos, para conceder los
permisos de apertura,
etc., obliguen a las com-
panias a crear alrededor
del complejo una zona de
paseo, arbolada, ajardi-
nada, etc. De lo cual, se-
gun el senor Garzon, con-
cejal de Urbanismo de
Mollet, no se salvara esta
empresa.

Preocupante presente

La controversia ~de
todo esto, radica, como es
de suponer, en la cons-
truccion del Supermerca-
do, principalmente, que
significara un duro golpe
a la ya quebradiza econo-
mia del sector de la ali-
mentacion molletense.
Un sector que esta forma-
do por un excesivo nime-
ro de pequenos comer-
cios, que de modo alguno,
pueden competir con una
compaiiia de semejante
envergadura. Para que el
lector se dé cuenta de lo
endeble de la competitivi-
dad del comercio de Mo-

llet, nos remitimos a un:

dato publicado en un Es-
tudio de Mercado que la
Generalitat realiz6 en

Mollet hace unos pocos
afos. El mencionado tra-
bajo afirmaba que el 60%
de las ventas que se reali-
zan en Mollet, las hacen
los vendedores ambulan-
tes que se instalan en las
calles de nuestra pobla-
cion martes tras martes.
Otros estudios del mis-
mo tipo hechos sobre el
tema, reflejan que una
mayoria de estableci-
mientos muestran un as-
pecto anticuado, no ofre-
cen un correcto Sservicio,
ni unos precios competiti-
vos, ni la adecuada aten-
cion al cliente, etc. En re-
sumen, que COmo nos co-
mentaba la sefiora Cristi-
na Torrents, parece que al
ir a comprar a muchas
tiendas, el favor te lo ha-
cen ellos por servirte.
Algo con lo cual, el que
abajo firma, estd total-
mente de acuerdo con la
presidenta de la Unio de
Botiguers de Mollet.

Consejos para

no hundirse

en la miseria
«Catalunya no es cap-

davantera de la economia
espanyola perque si. Ho

és per la seva capacitat
d’adaptaci6 i treball que
ha demostrat durant tota
la seva historia». Esta in-
teligente frase dicha hace
alglin tiempo por un estu-
diante de medicina, resu-
me lo que ha sido el espi-
ritu de la gente que habita
Catalunya, o de la una
mayoria, a lo largo de
muchos anos, en €épocas
buenas y malas, de vacas

gordas y vacas flacas, y es

algo totalmente extrapo-
lable.

Ante la inevitable cons-
truccion de ese enor-
me centro. comercial, no
caben vanas lamentacio-
nes, ni ridiculos ataques
de ira o pesimismo. Si la
renovacion viene siendo
una necesidad desde hace
tiempo, lo dnico que ha
hecho esta noticia, es ade-
lantar los acontecimien-
tos. Aquel comerciante
que, por exceso carino a
sus ahorros, no queria in-
vertir en su negocio hasta
1992, ano en que todo se
realizara en Catalunya,
tendra que hacerlo ya si
no tiene intencion de ver
su «modus vivendi» caer
en picado hacia la ruina.
Pero habrd de hacerlo
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