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Us dirigiu a un segment molt professional, on 
és la vostra competència? 
A.Ll: L’experiència i la innovació són valors que 
ens han conduït a ser referents en el desenvolupa-
ment d’equips per a la indústria de procés. A més, 
som una empresa reconeguda per la qualitat dels 
nostres productes. Val a dir que el nostre saber fer 
ens permet adaptar-nos a les necessitats dels nos-
tres clients i crear equips a mida amb la màxima 
precisió. També, la nostra raó de ser parteix d’una 
propera i continua relació, no només amb els nos-
tres clients, sinó també amb els nostres socis.
A més, a Lleal, SA disposem d’un laboratori 
d’assajos i una planta pilot, distribuïts en 600 m2,
al servei dels clients per dur a terme proves expe-
rimentals i desenvolupar projectes R+D+I (Re-
cerca, Desenvolupament i Innovació) segons les 
necessitats de cada sector. 
També posem a l’abast dels nostres clients el servei 
postvenda, que presta assistència tècnica perma-
nent, tant dins com fora de les nostres fronteres. 

Part de l’èxit en la continuïtat de l’empresa és 
que és familiar? 
R.M.Ll: Lleal, SA va ser fundada a Badalona l’any 
1874. Nosaltres som la cinquena generació. Atesa 
la trajectòria extensa de Lleal, SA, hem viscut les 
conjuntures econòmiques diverses per les quals 
ha passat el nostre país, però sempre hem intentat 
convertir les amenaces circumstancials en oportu-

 
Lleal, SA compleix aquest 2014, 
140 anys. Des d’unes instal·lacions 
al polígon Palou Nord treballen en 
el disseny i la fabricació d’equips 
i instal·lacions per a la indústria 
alimentària, cosmètica i química en 
general. La cinquena generació de 
la família condueix el destí d’aquesta 
empresa: Àlex Lleal, n’és el director 
general i Rosa M. Lleal, és la consellera 
delegada, a més de presidenta de la 
Delegació de la Cambra de Comerç 
de Barcelona al Vallès Oriental. L’èxit 
d’aquesta trajectòria cal buscar-lo 
en un producte fet a mida, aplicant 
la innovació per respondre a les 
necessitats dels clients. 

nitats i n’hem sortit reforçats. 
De fet, el nostre objectiu és mantenir el lideratge 
en la fabricació de béns d’equip per a la indústria 
de procés dins i fora de les nostres fronteres. Per 
fer-ho, intentem conjugar experiència, joventut, 
compromís i innovació, valors que ens han per-
mès l’adaptació als mercats diversos, a tot el món. 

Quin rang de vendes té Lleal? 
A.Ll: L’exportació és avui per a Lleal, SA una peça 
clau de l’activitat comercial de l’empresa. És per 
això que la nostra presència en el món és cada cop 
més gran. A més, durant l’últim any, el volum de 
facturació en exportació gairebé s’ha duplicat, fins 
arribar a un 48 % més respecte l’any 2012. Igual-
ment, les vendes nacionals s’han mantingut.

Què els ha proporcionat instal·lar-se al polígon 
Palou Nord de Granollers, respecte d’on eren a 
Badalona?
R.M.Ll: Més capacitat productiva. Això vol dir que 
comptem amb més de 40.000 m2 d’instal·lacions 
que ens han permès incrementar el volum de fa-
bricació i, d’aquesta manera, consolidar el nostre 
projecte d’expansió empresarial.

Soleu créixer amb recursos propis?
A.Ll: A Lleal, SA som fabricants, per tant, ens fem 
càrrec del procés de producció des del disseny 
fins a la verificació dels productes o serveis que 

Rosa M. i Àlex Lleal
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L’empresa 
disposa d’un 

laboratori 
d’assajos al 

servei del 
client per dur 
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