Seceio Agricola i Ramadera

Una vegada més ens disposem a fer un comentari —encara que breu— de com ha
anat l'agricultura local durant els ultims 12 mesos. Vist globalment i per una persona
profana, pot semblar que ha estat un bon any (ha plogut molt, ha fet poc fred, etc.).
Doncs no és aixi, freds tardans, pluges excessives, inoportunes i insistents, pedrega-
des. Per exemple, a I'hora de la fecundacié del cereal hi va haver excés d'humitat i
aquella no va ser normal; a més, els treballs de la sega, també per culpa de la pluja, no
s’han pogut realitzar en el seu moment optim. No és normal, en aquesta zona, que a
ultims de juliol encara s'estigui segant (tres setmanes de retard). També la pedra va
destrossar a la part nord-est de la localitat totes les plantacions de vinya, cereals,
hortalissa (22-6-77). El fred perjudica les faves, cereals, fruita i avellanes (28-3-77). En
definitiva, un mal any degut als factors climatologics, als quals el pagés no té armes
per combatre ni tan sols per preveure.

Hi ha, pero, molts problemes o factors, contra els quals si que el pagés pot lluitar.
Descobrim-ne algun? Preus. Costos de Produccié i Comercialitzacié. Crédits. Monopo-
lis. Seguretat Social. Vellesa. Atur. Impostos. Sindicats. Folitica Agraria. Zones Indus-
trials. Importacions. Urbanitzacions. Expropiacions. | molts més que considerem de
menys importancia.

Si volguéssim desgranar a fons, un per un, tots aquests factors, ocupariem moltes
planes. Tot i que ens agradaria molt de fer-ho, ens centrarem en els que ens semblen
més importants.

PREUS. — Fins el moment present no hi ha hagut uns preus de garantia que asse-
gurin la rendabilitat del treball del pagés. Aixd provoca que el camp es descapitalitzi
i que la seva gent es vegi obligada a deixar el que hauria de ser el seu mitja de vida.

COMERCIALITZACIO. — Mai el pagés pot dir a quin preu ha de vendre el seu pro-
ducte perqué li sigui rendable, doncs el preu no el fixa ell, siné que li ve imposat des
de Madrid. Ara bé, no és sols aquest el problema de la comercialitzacié, ja que entre
el preu que «cobra» el pagés pel seu producte i el que paga el consumidor, hi ha una
diferéncia tant, tant gran, que moltes vegades arriba a triplicar (i més) el preu que se
li ha pagat al pagés. Aix0 perjudica a productor i consumidor, beneficiant a |'interme-
diari que és el que hi exposa menys.

SEGURETAT SOCIAL. — L'home del camp es veu discriminat respecte dels altres
treballadors en no tenir els mateixos drets d'assisténcia: medicaments i pensions entre
d’altres.

VELLESA. — L'home que abnegadament ha dedicat tota la seva vida al camp, quan
arriba a vell es troba en una situaci6 economica deficient i a vegades es veu obligat
a vendre el seu patrimoni, guanyat amb el seu esforc, per manca de les atencions so-
cials i ajudes necessaries.

POLITICA AGRARIA. — Qué s'entén per Folitica Agraria? La direccié estatal a tots
nivells, fins ara, ha provocat tants problemes que es fa dificil enumerar-los tots. Els més
greus son: importacions i exportacions molt inoportunes, politica de preus segons con-
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