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n negocio que atender y
gue nog puede perder dema-
siadas horas en segun qué

trAmites. Seguramente acu-
dir4 al Ayuntamiento a que-
:arse una vez y dos pero que
alaterceraselopensardy se
cuestionard si vale la pena
trabajar por algo que sélole
reporta las criticas de quie-
nes tienen envidia del cargo
que tanto trabajole cuesta.”

Los comerciantes se
agrupan por calles

El pasado afio 1989, los
comerciantes de la calle
Cayetano Vincia se agrupa-
ron para acordar la manera
de hacer més apetecible su
calle a los molletenses de
cara a las compras de las

Fiestas de Navidad. EI re-
sultado fue un éxito, pues
Cayetano Vincia, se vefa
distinta al resto de las calles
por la iluminacién navidefia
ypor lucirencada unade las
puertas de las tiendas un
4rbol de idénticas caracte-
risticas e iguales adornos.
Este afio 1990 son muchas
més las agrupaciones que se
ponen en marcha, Jaime I,
zona Centro, Ejército Espa-
fiol, Can Pantiquet, etc. La
idea primera suponemos que
también ird dirigida a la
preparacion de las fiestas de
Navidad que dentro de muy
pocos dias podremos disfru-
tar. Serd algo puntual que
s6lo se repetird cada afio para
Navidad o significard el
comienzo del asociacionis-

mo comercial en Mollet que
tanta falta hace. El tiempo
nos contestar4 esta cuestion
aunque desde estas lineas
pensamos que para los

" comerciantes de Mollet
pagar una cuota para la agru-
pacién de su calle y otra
parala Uni6 de Botiguers es
algo impensable, aunque
necesario desde cualquier
punto de vista. La raz6n se
la podrfamos observar en
cualquier concejal, de cual-
quier ideologfa, ante una
reunién con quejas que pre-
sente una agrupacién con
diez asociados o con dos-
cientos.

Hablan las nuevas
agrupaciones

Algunas de las nuevas
agrupaciones de comercian-
tes nos comentaron breve-
mente sus opiniones.

La agrupacién de comer-
ciantes de Jaime I a través
de Teresa Canals Monser-
da, puso de manifiesto lo
siguiente acerca de la dis-
yuntiva que se creaba entre
una agrupacién més general
comolaUnié de Botiguersy
otras méas reducidas como
las agrupaciones por calles.

‘‘Es més beneficiosa I’a-
grupacié per carrers en lloc
de fer-ho a nivell de Mollet
perque cada via comercial
té els seus problemes espe-
cifics, diferents de les altres
de Mollet.’” ‘‘El problema
més important a la Uni6 de
Botiguers, €s la dificultat de
coordinar tanta gent. Mollet
€s una ciutat ja bastant gran,
i si és dificil posar-se d’a-

cord due persones, encara
ho é€s més que es posin cent.
No obstant seria bo que es-
téssim units davant els ca-
S0s que ens afectin a tots.”’
‘‘L’agrupaci6 per comer-
ciants és important perque
permet unir esforgos i mi-
llorar entre tots el nostre
carrer, ja que la gent es va
acostumant, cada dia més, a
passejar per zones comer-
cials. I aquestes hem de fer-
les agradables i oferir els
millors serveis possibles.’’
La Agrupacion de Caye-
tano Vincia sefiala que ‘‘los
problemas que puede tener
el comercio es més facil
conocerlos por sectores o
agrupaciones por calles.
Siendo siempre compatibles
con la Uni6 de Botiguers’’.
‘‘Respecto al problema mds
importante que puede tener
en la actualidad 1a Uni6 de
Botiguers y sin conocerla a
fondo, pensamos que puede
ser su reducido nimero de
socios.”’ ‘‘Las agrupaciones
de comerciantes son un co-
lectivo méds de Mollet y
como tal tienen su impor-
tancia dentro de Mollet y del
comercio de la poblacién.”’
La Agrupaciéndelacalle
Ejército Espafiol, también
afirmaque este tipo de agru-
paciones no son incompati-
bles con la Uni6 de Boti-
guers diciendo que ‘‘la Uni6
de Botiguers no es contra-
diu amb D’associacié per
carrers. La Uni6 de Boti-
guers creiem que ha de de-
fensar interesos més gene-
rals. Les associacions per
carrers vetllen per interesos
més particulars’’. ‘‘Respec-
te al principal problema de

I"actual Uni6 de Botiguers
direm que hauria d’agluti-
nar als membres de les dife-
rents associacions. Aquest
€s un projecte que ja té,
pensem. Un altre problema
¢és la manca de temps dels
comerciants’’, ‘‘Creiem que

ja era hora que els comer-
ciants ens agrupessim. Per
poble, per carrer, de la
manera que sigui. Som un
sector que ja fa anys que no’
ho tenim fécil i que pel que
diven cada vegada haurem

de lNuitarmés.”’
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