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nacion del 86 prevé
que aquella zona sea
comercial con unos de-
terminados requisitos
y si éstos se cumplen,
se hade dar lalicencia
definitiva".

Un gran
supermercado
en el centro

El tercer centro
comercial aunque este
ser4 supermercado es el
que esté previsto cons-
truir en la isla de Itisa.
Este supermercado es-
tard en el mismo edifi-
cio que el nuevomerca-
do municipal. En este
edificio, en su planta
baja se construirdn
doscientos aparcamien-
tos, cdmaras frigorifi-
cas, etc. Justo al lado
del nuevo mercado es-
tara situado este nuevo
supermercado. La in-
tenci6n inicial era que
en este centro comer-
cial tan s6lo se vendie-
sen productos envasa-
dos, pero ante las reite-
radas negativas de los
diferentes supermerca-
dos que podrian ubicar
este super, el Ayunta-
miento a ser posible,
estd negociando que se
venda la menor canti-
dad de productos a gra-
nel.

Asiestédlasituacién
en este supermercado
que se construird en la
Isla de Itisa y que, al
final, no ha podido
convertirse enunazona
complementaria al nue-
vo Mercado Municipal.

El consejal de Di-
namizacién Econémica
considera que "la cons-
truccion de estas areas
comerciales afectara
ya no tan sélo al co-
merciante de Mollet,
sino también al de po-
blaciones proximas.
Una cosa esta clara:
no podemos impedir
que entren en el mer-
cado nuevas formulas.
Estos hipers afectaran
alos pequenos comer-
ciantes que, si hoy tie-
nen problemas para
llegar a fin de mes, les
costara mas con estas
superficies.

"El comerc_io se ha
de modernizar"

La Federaci6on de
Comerciantes tiene co-
nocimientos dela cons-

truccién de estas super--

ficies comerciales. José
Pachén, presidente de
estaFederaci6n, parece
tener las cosas claras:
"Los comerciantes
nos hemos de moder-

nizar diaadiay el que
se estanque tendra
muchos problemas".
La construccién de
estas superficies comer-
ciales ya hace una serie
de afios que se esté lle-

- vando a cabo en nume-

rosas poblaciones. Por
este motivo tanto la
Confederacion de
Comerciantes de Cata-
lunya como la Cdmara
de Comercio han mar-
cado unas lineas b4si-
cas de actuacién para
evitar que la implanta-
ci6n de estas superfi-
cies comerciales creen
problemas, a veces irre-
mediables a los comer-
ciantes. "Los consejos
que nos vienen mar-
cados consisten en la
creacionde los grupos
de compra, es decir,
que los comerciantes
compremos los pro-
ductos juntos para que
nos resulten mas ba-
ratosy, de esta forma,
poderlos vender a
mucho mejor de pre-
cio. Con este sistema
la diferencia respecto
a las areas comercia-
les disminuye conside-
rablemente" .
Conlaconstruccién
de estas grandes édreas,
la Federacién de Co-
merciantes tiene previs-
to empezar una serie de

LA TRIBUNA
VALLESANA

medidas que favorez-
can y promocionen el
comercio a nivel local.
Aumentar y facilitar el
acceso alos comprado-
res a las diferentes ca-

llesy zonas dela pobla-
cién es la primera me-
dida. Desde la Federa-
cién, la instalacién de

. zonas azules se ha reci-

bido con agrado aun-

>

que ponen en duda el
beneficio que compor-
tard el cambio de direc-
ci6én en algunas calles
céntricas de la pobla-
cién.
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OPEL

Conozca la gama de vehiculos comercmles
capaces de todo. Respaldada por la red Opel.
Conozca el Corsa Van, y Opel Combo.
Capaces de adaptarse como un guante
a sus necesidades profesionales.
Descubra la Rascal, la furgoneta mds compacta
del mercado.
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GAPAC  DE TODO.

Ola adaptablhdad de Ia Rascal Pick-up. Sorprendabe
de la Midi, verd lo grande que puede llegar a ser.

Conozcalas. La red de Concesionarios Oficiales
Opel tiene el vehiculo comercial que usted
necesita. Con una garantia total durante un ano
y el servicio gratuito OPEL ASSISTANCE.

LE ESPERAMOS

MOLLETAUTO

Ctra Nacional 152, Km. 17. Tel. 570 44 88
MOLLET DEL VALLES*

MEJORES POR EXPERIENCIA.

CONCESIONARIOS OFICIALES OPEL,
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