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El nuevo proyecto de 15.000 m211eva el nombre de Granollers
Ronda Sud

AISA invierte 40 millones de euros en

oficinas y locales comerciales

PACOMON]A

E
1 Grupo AISA, con se­

de en Barcelona y de­
dicado entre otros ne­

gocios al del sector in-

mobiliario, ha

presentado pub licam en te

el proyecto que tiene por
nombre Granollers Ronda

Sud, destinado a locales
comerciales y oficinas, que
los responsables de la ini­

ciativa consideran que, de­
bido a su situacion, se en­

cuentra ubicado en plena
area de expansion de la ca­

pital del Valles Oriental. La

inmobiliaria ha invertido
40 mill ones de euros en

esta prcmocion estrategica
que ya se esta construyen­
do y que se puede ver en

la imagen virtual que pu­
blicamos. Desde el Grupo
AISA manifiestan que
"Gr a.no llers Ronda Sud se

constituye como un proyecto
estrateqico, en la que la im­

portante inversion hace que se

presente con un excelente po­
tencial como op cidn para el
comercio, el ocio y en negocio
en La zona. La p romo cidn,
destinada a oficinas y locales

comerciales, se desarrollard a

traves de un edificio de 15.000

m2, de planta baja mas 3 al­
turas sabre rasante, adem ds
de 420 plazas de aparcamien­
to N.

Se gun los datos facilita­
dos por el Grupo AISA, sus

9.000 m2 de superficie
destinada a locales comer­

ciales configuraran una in­

mejorable opcion de nego­
cio. A estos metros cuadra­
dos se les debe a fi a d i r
otros 6.000 m2 dirigidos al
desarrollo de oficinas. Se
trata de un proyecto con

unas perspectivas, afirman,
que debido a la situacion
donde se encuentra (detras
del actual centro de Carre­

four, Calle Lluis Companys
sin), seran "beneficiadas di­
rectamente por sus excelentes
conexiones directas a la auto­

pista AP-7 y la C-l 7 (Autovia
de I'Ametlla), asi como el rd­

pido acceso desde el centro de
la ciudad N. El proyecto se

encuentra actualmente en

fase de construccion y se

e sta realizando mediante

REVISTA DEL VALLEs

EI Grupo A/SA quiere tener acabado el edificio Granollers Ronda Sud
para iunio del ano que viene.

el sistema de "p a qu e tiz.a­
cion" de las diferentes uni­
dades de obra. a traves de
un sistema de construccion

management y su entrega
esta prevista para el segun­
do trimestre de 2008. Este

proyecto representa una

de las ultimas apuestas del

Grupo AISA (Actuaciones,
Acti vidades e Inversiones

Inmobiliarias, SA). Se trata

de una empresa constitui­

da en 1998 que ha i d o

evolucionando en su mo­

delo de negocio, practican­
do, indican, una transicion
desde un modelo basado
en una actividad financiera

y actuando en el sector in­

mobiliario a t r a v e s de

cornpafifas participadas, a

otro que incorpora directa­
mente el valor de la activi-

Comercialmente,
maS alia de la Ronda Sud •••

E 1 proyecto que piensa realizar el Grupo AISA en Grano­
llers con la irnportante inversion de 40 millones de eu­

ros tiene como destino final la construccion de locales
comerciales y oficinas. Situada fuera de la trama urbana de
la ciudad -delimitado por la Ronda Sud- el plan se ajusta
perfectamente (tienen el permiso de.obras concedido por
parte del Ayuntamiento) ala normativa general que rige la
construccion y puesta en marcha de este tipo de proyectos
por 10 que hace referencia a las oficinas, aunque el pero se

presenta cuando se trata de hablar de los locales comercia­

les y su tipologia. El concejal de Urbanismo y Vivienda del

Ayuntamiento, Jordi Terrades, que tiene bien presente
otros proyectos que rondan por la zona (como el hasta
ahora no concretado en la antigua fabrica EGA, que Tera­

saki vendio a un promotor inmobiliario con capital hispa­
no-britanico que queria hacer oficinas para la venta), ha
declarado a REVlSTA DEL VALLES que "el tema de los locales
comerciales de AISA ha de ajustarse a la normativa sobre el Plan
de Equipamientos y tienen que tener en cuenta que estdn fuera de
la trama urbana, por 10 que a 10 mejor tienen que replantearse el

negocio segun 10 que pretendan hacer en este sentido ".

..................................

OPCIONES
La inmobiliaria considera

que se trata de un

excelente potencial para el
comercio, el ocio y el
negocio de la zona

RdV

dad constructora, promo­
tora y de la g e s t i o n del
suelo.

..

Su modele de negocio
esta estrechamente ligado
a la filosoffa de la empresa:
"o Ir e ce r soluciones ade­
cuadas para satisfacer las
necesidades de las perso­
nas, ernpresas, organismos
e instituciones tanto publi­
cas como privadas. en rela­
cion al desarrollo y trans­

fo rmacion de comunida­
des, pueblos y ciudades

bajo criterios de sostenibi­
lidad. En el 2006, AISA al­
canzo un volumen de ne­

gocio de 119 millones de
euros. Sus recursos propios
pasaron de 64,6 millones
de euros a 320 millones de
euros y su resultado neto

crecio un 15 % alcanzando
la cifra de 8,5 millones de
euros.

En la actualidad, el Gru­

po dispone de alrededor de
40 millones de m2 de sue-

10 en Espana. En este sen­

tido los responsables de
AISA indican que "Grano­

llers Ronda Sud es otro de los

exponentes que mejor ejempli­
fican el desarrollo que la in­
mobiliaria estd experimentan­
do ", Igualmente s efi al a n

que "el Gru p o AISA se en­

cuentra inmersa en un proceso
de expansion, resultado de la

redefinicion de su modelo de

negocio y la diversificacion de
los sectores en los que opera ",

La inmobiliaria ha incor­

porado directamente la

gestion del suelo y la pro-
o mocion y rehabilitacion in­
mobiliaria y ya ha anun­

ciado su entrada en el ne­

gocio inmologistico.
La cornpafifa esta refor­

zan do, al mismo tiempo,
su presencia territorial a

nivel residencial y recien­

temente ha anunciado la

adquisiciori de dos solares
situados en Vitoria y Eran­

dio (Pais Vasco), y la op­
cion de compra de sue los
en Cornelia y Sitges (Bar­
celona) y Arcosur (Zarago­
za).

UN GRUPO IMPORTANTE
Y DIVERSIFICADO
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