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LA LLAR DE L'ESPORT, 3 mesos a MoUet 

Sorprenent evolució de 
«LA LLAR DE L'ESPORT 

Preparant la temporada de l'esquí 
LA L L A R D E 

L'ESPORT ofereix 
al públic tota una sè-
rie de les mi l lo r s 
marques del mercat 
en tot tipus de peces 
esportives, des de 
xandals, peces de pis-
cina, patinatge, ten-
nis, esquí i inclús 
roba de carrer, desen-
fadada. 

Un dels actes que 
realitza LA LLAR 
DE L'ESPORT p e r 
promocionar-se són 
els desfiles on presen-
ten la majoria del seu 
gènere: 

—El passat tres de 
novembre es va orga-
nitzar un d'aquests 
actes. «Sí, creiem que 
és molt important tot 

LA LLAR DE L'ESPORT és una 
botiga que recentment es va obrir a Mo-
llet, concretament el passat 1 de setem-
bre. En aquest curt període de temps, la 
botiga ha tingut una evolució «sorpre-
nent», entre altres coses perque el seu 
treball de cara al públic ja fa bastants 
anys que es realitza i també degut a 
l'experiència que posseeixen amb l'al-

tra botiga de confecció: LA LLAR DE 
LA MODA. Tot i que la relació entre 
ambdues botigues és evident, són temes 
completament diferents; però sí que pot 
tenir relació amb l'esportwer o amb la 
manera de tractar al públic; sempre 
ajustant els preus i donant un màxim de 
servei. 

el que està relacionat 
amb la publicitat. Els 
desfiles ens permeten 
donar-nos més a co-
nèixer i que els assis-
tents sàpiguen el típus 
de peces de roba què 
oferim. I amb aquest 
acte, la nostra clien-
tela va poder gaudir 
d'una bona vetllada 

- LA LLAR DE L'ESPORT ofe-
reix al públic les millors marques 
del mercat en tot tipus de peces es-
portives 

— Podem adquirir un anorak des de 
9.000 ptes., fms a 40.000 ptes. 

amb la presentació de 
les millors marques, 
tot complementa t 
amb tot tipus de bam-
bes i sabates». 
Temporada 
favorable 

Un dels esports pri-
oritaris en la tem-
porada d 'hivern és 
sense dubte, l'esquí. 

A q u e s t a n y , la 
temporada d'esquí es 
presenta molt més 
m i l l o r q u e a l t r e s 
anys, sobretot recor-
dant els dos anys an-
teriors, en que la pro-
l o n g a c i ó del bon 
temps amb la conse-
qüent falta de neu a 
les estacions, va pro-
vocar que molts asi-

dus a l'esport desis-
tissin de practicar-lo. 
1 no només va afectar 
als esquiadors sinó 
també a les botigues 
especiali tzades que 
van veure com dismi-
nuïen considerable-
ment les seves ven-
des. 

—Es tracta l'esquí 
d'un esport de mino-
ries? 

« C a d a v e g a d a 
menys ja que amb 
l'esquí hi ha moltes 
peces que es lloguen. 
Llavors està a l'abast 
de totes les butxa-
ques.» 

Els p reus de' la 
roba d'esquí són molt 
variables. Per exem-
ple, podem adquirir 

un a n o r a k des de 
9.000 ptes., íins a 
40.000 ptes. 
Amplia oferta 
del públic 
consumidor 

—Era necessària 
una botiga d'esports a 
Mollet? 

«Naturalment que 
sí. El públic sempre es 
mereix el millor. La 
gent abans de com-
prar, necessita tenir 
llocs on poder esco-
llir, mirar la calitat, 
yeis preus, les mar-
ques..., en definitiva 
tenir una àmplia ofer-
ta per després com-
prar on més desitgi o 
interessi.» 

«LA LLAR D E 
L'ESPORT no és so-
lament una botiga 
més a Mollet, sinó 
uns amics que et vo-
lem aconsellar bé. I 
a p r o f i t e m p e r 
desitjar-vos unes Bo-
nes Festes Nadalen-
ques.» 

LA LLAR DE 
TEQWRT 

PREPARA N 
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