Jordi Isern

"Vull fer una fira a Mollet"

Jordi Isern fou escollit fa un any i mig
president de I’Associacié6 Independent dels
Joves Empresaris de Catalunya. Aquest em-
presari molleta es va fer carrec d’una Associa-
ci6 que mo estava atravessant unos bons
moments.La manca de professionalitzacié al
capdavant de AIJEC feia que els joves em-
presaris no tinguessin el recolzament desitjat.
Jordi Isern, des del mes de mar¢ de ’any
passat ha canviat ’estructura interna dels

‘¢ Joves Empresaris’’

L’objectiu de I’empre-
sari molleta era clar:
‘‘doblar el ndmero d’as-
sociats i fer-la molt més
solidaria. Durant aquest
any i mig hem fet una
neteja a nivell econdmic
de I’ Assocacid.

La voluntat del presi-
dent de I’AIVEC ‘‘era fer
una cosa seria, professio-
nal’’.

L’audiéncia amb
el Rei

També fou un dels
objectius inicials per la
junta directiva que presi-
deix Jordi Isern el fet de
donar-se a coneixer da-
vant les instituciones més
importants del pafs. En-
tre les moltes visites i
reunions que han fet du-
rant aquests quinze me-
sos foul’audiencia queel
Rei Joan Carles va con-
cedir al mes de febrer als

Joves Empresaris. El
president de 1’Associa-
ci6, Jordi Isern, ens ex-
plica el desenvolupament
de l’audiencia: ‘‘L’au-
dieéncia amb el Rei for-
mava part dels actes pre-
vistos per tal de donar-
nos a coneixer amb les
personalitats més impor-
tants del pafs. Un fort
rellancament per nosal-
tres era el reconeixement
del Rei com a Federaci6
Espanyola’’ i, també la
Catalana com a funda-
dors de la Federaci6
Espanyola’’. Per0 el Rei
ja havia sentit parlar de
I’ Associaci6. ‘‘Feia quin-
ze dies haviem tingut un
sopar amb el princep
Felip. Ens va atendre
molt bé i ’audiencia va
durar més del previst.
Amb el Rei vam parlar
dels problemes de les
Comunitats Autdnomes i

d’altres coses més. L’au-
diencia va durar cinquan-
ta minuts i, al final, li
vem fer la proposta per
que vingués a sopar a
Barcelona abans de que
acabiI’any. La va accep-
tar i ara es qiiestié de
coordinar dates’’.

Perd a més de I’audién-
cia amb el Rei, ’AIDEC
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ha mantingut reunions
amb els banquers més
importants del pafs. L’ob-
jectiu d’aquestes reu-
nions és ‘‘tenir uns avan-
tatges com a col.lectiu.
Som uns empresaris que
en uns anys hem de ser a
dalt. Fins I’any passat la
banca estava molt oberta
i, era el moment que es-
tan atravessant és molt
bo per0 pel jove empre-
sari és molt dolent. Es-
tem mantenint els acords
que vem fer ’any passat
perd ens hem hagut de
posar molts forts’’.

A nivell de tot Cata-
lunya, I’ Associacié Inde-
pendentde Joves Empre-
saris té tres-cents afiliats
que suposen que hi han
tres mil cinc-cents llocs
de treball generats per
aquest empresaris. Al
Valles Oriental no hi ha
cap delegaci6 perd en
Jordi Isern télailusié que
la primera s’obri a Mo-
llet tot i que ho veu molt
diffcil. ‘‘Sempre hi ha

hagut la rivalitat entre
Mollet i Granollers. Em
faria molta gracia que la
primera delegaci6 que hi
hagués al Valles Oriental
estés a Mollet. Per, tot i
que a mf no em va res,
estic intentant promoure
que a Molllet es faci la
primera Fira perque
Mollet té prou inddstria
perqueé hi pugui ser-hi
perd ningd m’escolta. A
nivell d’Associacié a
Mollet manca una mica
d’interés perd a Grano-
llers ja n’hi han tres o
quatre persones que ho
volen reactivar i haurem
d’anar a Granollers™’.

Jordi Isern i les
seves aparicions
per televisié

Durant P’any passat,
aquestempresari molleta
fou convidat a participar
en dos programes de te-
levisié prou importants.
De la seva aparicié a
TV3, a “‘La vida en un
xip’’ que dirigeix i pre-

senta Joaquim Mari
Puyal, no esta gens satis-

feticreu queno li vandir |

la veritat en el momen
de convidar-1o i es va
veure en una situaci
molt diffcil. La seva se-
gona aparici6 fou al pro-
grama d’Ifiaki Gabilon-
do ‘“En familia’’ on Jor-
di Isern fou convidat com
un empresari que ha re-
llancat el negoci familiar,
‘‘Aquell programa va
estar molt bé i potserala
presentacié ho van exa-
gerar una mica. Al nego-
ci familiar 1i hem donat
una certa agressivitat.
Has de comprar el més
barato possible i vendre
el més car, que puguis 0
etdeixin. En quatre anys,
treballant moltes hores es
pot fer una feina molt
interessant. Es una pro-
longaci6 del negoci tot i
que és molt diferent al
negoci del pare o de I'a-
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