Fidecaya en el Vallés

b fuera, la sede de Fi-
aya en Granollers, por
sencillez, pudiera pare-
. esa tiendecita de pue-
0 que mantiene, de toda
vida, algin matrimonio

petado por todos los ve-
hos. Una fachada a anos—
de lo que pudiera supo-
sele a una entidad pri-
ja de crédito. En el in-
rior la linealidad, los
enentos funcionales daban
toque de eficacia.

exige responsabi-
la devolucidén de
totalidad de los ahorros
los clientes y el mante-
niento de los puestos de
abajo.
es que los animos estan
encrespa-
)5, como para que los de-
bgados  (veintisiete en
lestra comarca), no hagan
ila de sus conocimientos
el arte de la diplomacia
intenten asi explicar a
s airados clientes de Fi-
iaya que la estafa alcan-
) 2 todos, delegados tra-
jadores, clientes, y pue-
0en general, y poder asi
fisolar  y consolarse con
8te mal de muchos.
f pesar del fracaso, hay
¢ reconocer que la idea
Y fra nada mala, sobre to-
' Para los que se han es-—
flo aprovechando desde los
la entidad,
¢ ya treinta afios.
el hombre de
medios rurales,
¢ a la acelerada pene-—
: costumbre
siendo en

ficientemente

su mayoria, un hombre des-
confiado y receloso, que
confiado y receloso. Des-
los bancos, que no le ofre-
cian ningin beneficio inme-—
diato y que le llevaba su
dinero a operaciones finan-
cieras desconocidas y ale-—
jadas de su control.

Y Fidecaya entendidé esto
perfectamente. E1 panal de
rica miel, estaria hecho
de una nueva materia prima:
el contacto
confianza. Y para endulzar-
lo ain mas, la guinda de
los premios en metalico,
en "sorteos realizados ante
notario".

Lo siguiente ya era coser
Y cantar: se reclutarian
una legidén de hombres ho-

directo, 1la

conocidos en su
pueblo, etc. E1 delegado
de Fidecaya, nunca era un
vendedor, eso podia desper-

nestos,

tar prejuicios. Era un ase-

sor, un hombre sencillo,
abierto, que ante todo de-
bia de explicar al posible
nuevo socio de la familia
Fidecaya, la mejor manera
de utilizar unos ahorrillos
que en casa o en el banco
no hacian nada, |y de la
manera que se depreciaba
el dinero! Y claro, lo me-
jor era Fidecaya, se des-
prende de aqui, que se exi-
gia al delegado, una cuali-
ficacién, unos conocimien-—
tos financieros. No. Tres
eran las condiciones que
debia satisfacer un hombre
para ser delegado: morali-
dad, que supiera explicar-
se y confianza en el siste-
ma. 0O si lo traducimos: a-
ceptacién, capacidad para
utilizar ese prestigio, Yy

Peportaje

[como no! identifi-
cacién total con los obje—-
tivos de 1a

claro,

empresa, la
confianza en e1 "sistema",
lo que es bueno para Fide-
caya, es buenc para todos.
Hemos estado en las ofici—
nas de Fidecaya,
delegados,

con loz
y ain hoy, ncs

Datos de una crisis

o — o

Algunos datos generales:

* E1 31 "de Diciembre de
1.979, se efectia una audi-
toria que revela unas pér-
didas acumuladas de 2.922
millones de pesetas. Seis
meses después, el 30 de ju-
nio del 80, 1las pérdidas
se habian duplicado. No se
hizo nada. .

* E1 5 de febrero de 1.980
la Direccidn General de Se-—
guros, que tutela la enti-
dad, detecta irregularida-
des, insuficiente cobertura
de reservas técnicas y dé-
ficit patrimonial. Nada se
hace,
pidiendo el saneamiento en
tres meses, posteriormente
prorrogados, Aaungue se co—
nocia definitivamente desde
los primeros meses, el fra-—
caso de la operacidn.

* E1 5 de mayo de 1.980,
sin la mas minima investi-

s6lo una resolucidn

gacidén se autoriza la venta
al grupo de Alfaro. En a-
gosto de este afo, el fra-
caso esta en la calle.

* 234.548 espaiioles, en
su mayoria modestos y de
zonas rurales, perjudica-
dos. La pasividad del Go-
bierno, puede costar a los
contribuyentes 10.000 mi-
llones de pesetas, superior
al coste, en su dia, del
"affaire'" Matesa.
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