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3 chicas te recibimos ^
en nuestro piso privado.
Muy sexis, cariñosas y besuconas.
Te invitamos a una copa.

TEL. 67a 82 38 39 / 698 65 41 20

NOVES NOIES 4
ASIÀTIQUES A GRANOLLERS m

Joves i guapes. 24H m ^
Tots els serveis i sortides.■ c

Aprop estació tren centre

TEL. 659 44 77 77

ANA QUIROMASAJISTA EROTICA ANTI ESTRES
SENSITIVOS CON ACABADO MANUAL HABITACION

CON CAMILLA PROFESIONAL V DUCHA
30 MINUTOS 40 MINUTOS 1 HORA
LUNES A VIERNES DE 10:00 A 20:00

NOVEDAD MOLLET ^

TRAVESTI MELANY < %
COMPLETA Y VICIOSA
SALIDAS - 24 HORAS

TEL. 633 255 85t'
Nueva casa relax en Mollet

Españolas y extranjeras Jóvenes y
madurltas Calentando Mollet y toda _
la Comarca del valles 24 horas ^
También salidas - copa gratis ^

Tel. 661 691 734 I

NOVEDAD
TRAVESTI MIA
DOTADISlMA,VERSATIL,
ORGASMICA,EXPERTA EN

NOVATOS,TAMBIEN SALIDAS

TEt 630 682

CENTRE DE MASSATGE I RELAX
models î estudiants... jovenetes

SUIHES - JACUZZI - AMBIENT SELECTE
De dilluns a divendres de 11 a 20.30'

Tel. 93 870 78 99
GRANOLLERS .

FACIL APARCAMENT

WWW.GRANOLLERS-RELAX.COM

GRANOLLERS
NOVEDAD

SERVICiUS
ECONOMCDS

Novedad Mollet
chico guapo atletico L
22 cm dotación reai
24 horas- salidas .

633 462 218 i

Conoce o gente nuevo
en tu ciudad

806 40 29 60
¿Un
encuentro

oposionodo?
Precio Máximo: Red Fija 1,18 euro/min. Red Móvil 1,53 euro/mín. IVA incluido.Mayores 18 anos. ATS S.A. Apdo. de

Correos 18070 - Madrid 28080 —

complejo en el sector turístico. Aún
cuando no quiere reactivar ninguna
polémica sobre la conveniencia o no

de que La Roca Village pueda abrir ios
domingos, la directora entiende que
su vocación es principalmente turís¬
tica. "El beneficio del 'turismo de com¬

pras' es para todo ei territorio. No sólo
queremos que nos vengan a comprar",
asegura. La directora de negocio de
Value Retail cree que todo ei sector
turístico tendría que asumir que las
compras son un elemento necesario a

la hora de promover Catalunya como

destino turístico del mismo modo que

lo es la naturaleza, la cultura o ei ocio.
Foguet explica que introducir la oferta
comercial en ios paquetes turísticos "es
tan básico como incluir ios ágapes en

las excursiones". "Hay mercados donde
las compras son una de las prioridades
y, por lo tanto, es importante que todo el
sector turístico entienda que esto enri¬
quece la oferta", afirma. Desde La Roca
Village aseguran que se han iniciado
relaciones para promover ei territorio
catalán, desde la ciudad de Barcelona o

la Costa Brava, pero también ei territo¬
rio más próximo a La Roca del Vallès,
como ei Montseny, ei Maresme o ios
vinos de la DO Aieiia. 'i'

El complejo de La Roca Village sigue aumentando en número de visitantes gracias
al turismo

Inmunes a la crisis

Precio Máximo; Red Fija 1.18 euro/rnin. Red Móvil
1.53 euro/min. IVA incluido.Mayores 18 años. ATS S.A.

Apdo. de Correos 18070 - Madrid 28080

REDACCIÓN
Xavier Solanas

Ei compiejo 'outlet' de moda y com¬plementos La Roca Village pare¬

ce inmune a la crisis económica.

Las cifras del negocio progresan año
tras año y este 2012 no es diferente.
"No se nota la crisis". Con esta since¬

ridad hace balance de la evolución de

Roca Village, Elena Foguet, directora
en España de Value Retail, la empre¬
sa gestora del compiejo 'outlet' de Las
Rozas, en Madrid, y de La Roca del
Vallès. Según Foguet, la clave del éxito
del negocio está en la explotación de
un modelo que se adapta a ios cambios
de tendencias del mercado internacio¬

nal, pero sin ser oportunista. En re¬

lación a las cifras, destaca que durante
la primera mitad de este año 2012 ya

han pasado por La Roca Village 1,5
millones de personas, cosa que supone

un incremento del TÁ respecto ai mis¬
mo periodo del año pasado. Ei 2011, ei
compiejo 'outlet' cerró ei ejercicio con

Los turistas son el 65% de ios visitantes del centro comercio!.

más de 3 millones de visitantes, según
datos facilitados por Value Retail. "Se
continúa creciendo por ei impacto del
diente internacional", explica Foguet.
Detalla que un 65% de ios clientes de La
Roca Village son turistas, casi todos
extranjeros y con unos gastos medios
que, en algunos casos, llegan a ios 400
euros por transacción, como es ei caso
de ios americanos . También ios rusos.

japoneses y chinos, con gastos medios
que están alrededor de ios 300 euros,

son un gran activo. Actualmente
afrontan un nuevo reto, adaptarse a la
llegada masiva de turistas proceden¬
tes de países árabes, de la China y de
Rusia." "Hace falta entender su cultura,
hábitos sociales y de compra para po¬

der llegar a más gente". Foguet tiene
claro, pues, qué debe ser ei papel del
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