
total. Nuestras negociaciones
can el PP estaban rotas y su vo­

to no estaba para nada pactado.
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lacion con las entidades. De to­

dos modos hay que decir que
hay algun colectivo que pone
palos en las ruedas y que inten­
ta politizar la fiesta mayor. Pien­
so que es muy triste hacerlo y
conffo en que finalmente se re­

conducira el problema para el
bien de la fiesta.

-lQUe les diria a la gente
de ERC que esta tan disgus­
tada con el nuevo tripartito?

-Les dirfa que hicieran una

autocritica, que las reglas de la
democracia son las que son y
que si las combinaciones eran

multiples y ha salida esta, se de­
berian preguntar como es que,
aun y haber tenido la mayoria
de votos, no han sido capaces de

gobernar. Se hahian cerrado
muchas puertas.

-Pero el jueves antes del
dia 16 de junio, usted dijo a

ERC que pactaria con ellos,
lcomo es que finalmente no

10 hizo? Se ha comentado
que hubieron presiones de
partido, es verdad esto, lPor
que razon?

Xavier Solanas

EI cabeza de lis10 del PSC ha formado gobierno ;unto a CiU y el PP.

- Esto es 10 que se ha vendido.
pero yo tambien se que ERC in­
tento pactar can el PP. Entiendo

que en cualquier proceso de ne­

gociacion hay momentos bue­
nos y malos, y nosotros el mier­
coles antes liegamos a un techo
en el pacta can CiU y pp, ya no

podiamos ir mas alla y la cosa se

enfrio. Supongo que esto gene­
ra una expectativa par parte de
ERC. Nosotros no pactamos na­

da can elias, pero pensaron que
can el apoyo de Iniciativa, si

nosotros tres no nos poniamos
de acuerdo podrian gobernar en

minoria. La que esta claro es

que el sabado fue una sorpresa

-lPero que nos dice de las
pintadas en ellocal del PSC?
lPor que no han pintado el
de cm 0 el del PP, hay un es­

pecial resentimiento contra
eIPSC?

- La verdad es que no 10 se, solo
demuestra como es la gente. Se

puede ser buen perdedor a malo,
en este caso. este cornportamien­
to irracional que no hace mas
que crispar el ambiente no viene
a cuento y demuestra que no sa­

ben encajar los resultados. Tengo
la conciencia bien tranquila.

- Diganos una cosa que le
haria mucha Ilusion para
Llica ...

-Esto es muy personal, pero
ya que me 10 preguntas. te dire

que me encantarfa que tuviera
un gran espacio verde para que
la gente pudiera pasear, los ni­
nos jugar, can equipamientos.
sin trafico. que fuera un punta
de encuentro y un espacio ludi­
co para tadas.
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Abre las puertas en Mollet una tienda de Abacus,
la mayor cooperativa catalana del sector

Mil metros cuadrados de libreria
NORMA VIDAL

La cooperativa Abacus ha
abierto su primera tienda
en el Valles Oriental. Can
este establecimiento, el
unico que la empresa tie­

ne en la comarca. Abacus pre­
tende dar respuesta a las ne­

cesidades de los mas de dace
mil socios que tiene en el
Valles Oriental, que desde ha­
ce tiempo exigian la apertura
de una filial de la empresa en

la zona.

Y es que hace varios afios

que los socios de la cooperati­
va venfan reivindicando el es­

tablecimiento de una tienda
en la comarca. La responsable
de la tienda de Mollet, Roser

Costa, ha atribuido este reta­

so a la "dificultad para encontrar

un local adecuado que se ajustase
a las necesidades de la empresa ".

La nueva sucursal tiene una

superficie de mas de mil me­

tros cuadrados distribuidos en

dos plantas y cuenta can una

plantilla de aproximadamente
dieciocho trabajadores. De es-
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La comarca represen10 actualmente el 2% de las ven10s

de 10 cooperativa.
tos. la mayoria proceden de
Mollet a de municipios de al­
rededor como Sant Fast a Lli­
nars del Valles.

Durante su primera semana

de funcionamiento el estable­
cimiento ha registrado muy
buenos resultados. Desde el
dta de la inauguracion "mu­
chas personas se han acercado a

comprar libros de texto y cuader­
nos de verano ", ha asegurado

Costa. De hecho. afiade Cos­

ta, "minutes antes de que subie­
ramos la persiana y abrieramos
las puertas ya habia personas es­

perando fuera ",
Los productos que se ofer­

tan en este establecimiento
son los que se suelen encon­

trar en la practica totalidad de
Abacus: material educativo. li­
bros de texto. librerfa especia­
lizada. productos multimedia,

50CI05
Abacus cuenta en la

comarca con unos

12.000 asociados

juguetes, material de papele­
rfa y tarnbie n instrumentos

para realizar actividades plas­
ticas..

A partir del mes de octubre
la Abacus de Mollet pondra
en marcha el programa Saba­
dos Infantiles, un pr.oyecto
para que los nifios se relacio­
nen entre elias a traves de ac­

tividades que se pueden lIevar
a cabo en la tienda. Algunas
de las propuestas que inclui­
ran estos talleres son las rna­

nualidades y las sesiones de
cuentacuentos.

Esta iniciativa se realiza ca­

da ana en la mayorfa de esta­

blecimientos Abacus y es gra­
tuita para todos aquellos ni­
nos que son socios de la

cooperativa. Los talleres du­
ran una hora aproximada­
mente y se llevan a cabo las
mananas de los sabados,

Can esta apertura, que se

produjo el jueves de la serna­

na pasada, la cooperativa es­

pera incrementar su masa de
clientes en el Valles Oriental,
un volumen que hoy par hoy
tan solo representa un 2 par
ciento del total.
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