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El 54% de los granollerenses no considera necesaria la
construccion de grandes superficies porque encuentra suficiente
la oferta comercial de la ciudad

‘En Granollers ya podemos comprar
lo que queramos’

ORIOL SERRA

a semana pasada les con-
L tabamos que el nuevo
Plan Territorial Sectorial
de Equipamientos Comer-
ciales (PTSEC) que ha ela-
borado la Generalitat contem-
pla la posibilidad de construir
en el Vallés Oriental 11.463
metros cuadrados de nueva su-
perficie comercial. Una superfi-
cie que deberia repartirse entre
los dos tinicos municipios de la
comarca cuya poblacion supera
los 25.000 habitantes, Grano-
llers y Mollet. En el caso de
Granollers, hemos querido sa-
ber si sus habitantes consideran
necesaria la construccion de
grandes superficies en las afue-
ras o si, por el contrario, creen
que la oferta comercial actual
ya es suficiente. El 54% de los
encuestados se inclinan por es-
ta tltima opcion. El 42% creen
que deberian construirse nue-
vos centros comerciales. El 4%
restante no se posiciona.
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¢Considera que en Granollers hay suficiente
oferta comercial o son necesarias nuevas
grandes super ficies en las afueras?
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“En Granollers ya podemos com-
prar lo que queramos”, “no creo
que hagan falta mds grandes su-
perficies, porque con la oferta ac-
tual ya encuentras de todo” y “no
creo que fuera bueno abrir tantos
centros comerciales” son algunas
de las respuestas de quienes ya
tienen bastante con la oferta
actual. También hay quien opi-

na que “hay que potenciar y apo-
yar el comercio del centro, que es el
que da vida a una ciudad, y no
trasladarlo todo fuera como ha pa-
sado con los cines”. “Las grandes
superficies son muy prdcticas por-
que encuentras de todo y en abun-
dancia”, opinaba otro encuesta-
do, “pero supongo que a la larga
acaban perjudicando al comercio

tradicional de toda la vida y eso
también se debe tener en cuenta”.
“Yo creo que estos espacios se debe-
rian aprovechar para otras cosas, y
no para incentivarnos a consumir
todavia mds, que ya lo hacemos
bastante”, opinaba otro vecino.

Otro argumento contra la
construccion de grandes super-
ficies en las afueras era que “es-
fo te obliga a coger el coche, mien-
tras que al centro puedes ir andan-
do”. Precisamente, un
encuestado que vive lejos del
centro también argumenta su
postura, contraria a la del otro
encuestado, haciendo referen-
cia al uso del vehiculo: “en el
centro es imposible aparcar, y en es-
tas grandes superficies siempre hay
grandes zonas de aparcamiento”.
“Cuanta mds oferta, mejor, porque
tienes mds en donde elegir”, “esta-
ria bien la construccion de grandes
superficies donde puedas comprar
pero también comer o ir al cine, co-
mo El Nord” y “aunque en el cen-
tro hay de todo, no estaria de mds
algun “outlet” como el de La Roca”,
eran otros argumentos de quie-
nes si consideran necesaria la
construccion de grandes super-
ficies comerciales en las afueras
de Granollers.

Quienes no se han posiciona-
do afirman no haberse plantea-
do la cuestion.

Encuesta realizada a 100
personas escogidas al azar el
pasado lunes, 24 de abril, en
las calles de Granollers.

ROSA SOBIRA
Ll anos
Mollet

YOLANDA GOMEZ
18 anos
Granollers

“Soy de Mollet y vengo
mucho a comprar a
Granollers porque encuen-
tro lo que quiero. Creo que
ya esta bien asi”.

“Si que hay suficiente ofer-
ta, pero estaria bien que
hubiera algo mas en las
afueras”.

¢Considera que en Granollers hay suficiente oferta comercial
0 son necesarias nuevas grandes superficies en las afueras?

ANABEL PUMAREGA SONIA CREUS XAVIER MARTINEZ

30 anos 34 anos 26 afos

Llica de Vall Granollers La Garriga

“Esta bien la oferta actual, "Hay suficiente oferta. “Con la oferta actual ya

pero deberian hacer mas
centros en las afueras, seria
mas facil aparcar”.

Aungue no estaria mal que
hubiese un gran hipermer-
cado en las afueras”.

tenemos bastante. Hay las
suficientes tiendas”.

Si quieres opinar sobre esta cuestion, conéctacte en el ‘Foro de www.revistadelvalles.com
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