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Dentro de un ario se inaugurardn dos edificios singulares de
oficinas en la entrada sur de Granollers

Las torres gemelas seran

de cristal

ROBERTO GIMENEZ

de marzo se iniciaran las
obras de construccion de
las dos torres de oficinas
acristaladas de siete plan-
tas de altura al pie de la carre-
tera de El Masnou que se con-
vertirdn en el santo y sefia de
la entrada sur de la ciudad.
LOMINFIC, abreviatura del
Grupo Lomar de Granollers y
de la inmobiliria Infic de La Ga-
rriga, tienen la intencién de
inaugurar dentro de un afo es-
tas torres gemelas disefiadas
por el arquitecto Viceng Olive-
ras con un presupuesto de 7,2
millones de euros (1.200 millo-
nes). Dos torres acristaladas de
siete plantas de altura, mads

I a primera semana del mes
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ALQUILER
El precio del metro
cuadrado de la oficina
de alquiler es actualmente
en Granollers
de seis euros al mes
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RECAUDACION
El ayuntamiento
se ha embolsado
340 mil euros en concepto
de permiso de obras

planta baja y azotea. Una de al-
quiler y la otra de venta, mas
un amplio local de planta baja
de geometria similar al actual
de la Mercedes, su vecina.

Pere Lleonart, gerente de la
promotora y propietario del
Hotel Granollers, tiene especial
interés en construir unas torres
con estética singular pero tam-
bién con materiales de prime-
ra, confiado de que ésta es la
férmula para obtener la mayor
remgbilidad a esta fortisima in-
version.

Esta por ver hasta qué punto
el mercado responde ya que
actualmente en Granollers no
h_ay demanda de oficinas (por
ejemplo: en el edificio de Ca-
prabo delante de la Bimbo atn
quedan ocho oficinas por al-
quilar). Los dos edificios apor-
tan un minimo de dieciséis y
un maximo de treinta despa-
chos. La principal novedad del

Xavier Solanas

La entrada sur de Granollers sufriré una transformacién bien evidente.

edificio es el moderno muro
cortina de cristal de un espesor
de treinta centimetros por don-
de circula la calefaccion y la re-
frigeracion. Sera el primer edi-
ficio de Granollers de este tipo.
Y con él se asegura estar libre
de las contingencias del tiem-
po: frio o calor. El mimo con
que se han disefiado los edifi-
cios dan fe que el pavimento
de las zonas comunes serd de
marmol, los despachos de te-
rrazo, las escaleras de granito
con chapas de acero y las puer-
tas de madera de cedro. Pese a
la calidad del material, Lleo-
nart es consciente de que los
precios tienen que sujetarse al

mercado, actualmente entre
seis y siete euros el metro cua-
drado al mes en los despachos
de alquiler. Segun los expertos
inmobiliarios consultados por
esta Revista (Eminad), en la
actualidad es mas facil vender
que alquilar locales de oficinas,
ya que asi como existe oferta
de oficinas en alquiler no la
hay de venta. El hecho de no
estar en el centro de Granollers
y tener aparcamientos también
es un factor de reclamo ya que,
segun estas mismas fuentes in-
mobiliarias, el colapso circula-
torio de Granollers hace que
algunas empresas se planteen
salir del casco urbano.
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Negocio municipal

A 1 margen del interés del promotor, el Ayuntamiento es
otro gran beneficiado de la operacién, ya que ha re-

caudado en concepto de permiso de obras la friolera
de 336 mil euros (56 millones) a lo que deberd sumarse
otros 4.600 euros por las plazas de parking: el ayunta-
miento ingresa por cada plaza 383 euros (64 mil). En la
actualidad, el Ayuntamiento de Granollers cobra el 3,3%
en concepto de permiso de obras o impuesto de construc-
cién. El céalculo no lo hace sobre el proyecto ejecutivo
presentado por la promotora sino a partir del precio fija-
do por el metro cuadrado de suelo fijado por la propia
Administracién en 1.263 euros como precio de referen-
cia. Esta cifra se multiplica por los metros cuadrados y
por un coeficiente determinado también fijado por el Es-
tado, a través de la Ley de las Haciendas locales que dis-
crimina las viviendas unifamiliares de las plurifamiliares
y también los diversos tipos de negocios. En este caso
concreto, el coeficiente es del 0,88%.

POR LA BOCA
MUERE EL PEZ...

El precio de la
vivienda (y 2)

En esta misma columna
de ‘Por la boca...’ recorda-
bamos la pasada semana
que hace catorce afos el
entonces alcalde, Josep
Pujadas (PSC), explicaba
cé6mo debia abordarse el
problema de la carestia del
precio de la vivienda, tras
reconocer que las admi-
nistraciones no se habian
tomado en serio ese pro-
blema entonces ya acu-
ciante. Pues bien, esa sen-
sibilidad no era exclusiva
del partido socialista, co-
mo bien queda de mani-
fiesto con la declaraciéon
realizada el 10 de octubre
de 1992 por el que era
concejal de Urbanismo del
Ayuntamiento de Grano-
llers, Jordi Pujol Nine-
rola (CiU). En un largo
articulo sobre el modelo
de ciudad para el ano
2000 en el que reconoce
que “El Plan General de Or-
denacién de 1984, resultado
de la revision del PGOG de
1968 y de la adaptacion de la
reforma de la Ley del Suelo 'y
Ordenacién Urbana de 1975,
ha sido trascendental para
equilibrar el crecimiento ur-
banistico de Granollers, des-
pués de las distorsiones que
habian generado las interpre-
taciones, a menudo abusivas,
en el marco legal existente en
el anterior régimen”. Pues
bien, una vez criticada la
aplicacién urbanistica de
la etapa anterior lanzaba
toda una panoplia de ac-
tuaciones futuras que de-
bian de llevarnos en el
ano 2000 a un modelo idi-
lico de ciudad en el que la
preocupacion de la autori-
dad también era, codmo
no, el de la promocién de
vivienda publica: “Es tre-
ballara decididament en la
promocio d'habitatges socials
i de proteccid oficial, a través
de convenis amb ['Institut
Catala del Sol i la Direccid
General d'Arquitectura i Ha-
bitatge...” Bien es cierto
que en descargo de Pujol
Ninerola, siempre se po-
drd decir que sélo estuvo
tres anos al frente del area
porque tras el pacto tri-
partito del 95, Josep Ma-
yoral, hoy alcalde, se hizo
cargo del drea de Urbanis-
mo.
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