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“Ens agrada apostar per les noves

tecniques en ortodoncia i mostrar-les”

iu que el proper dissabte, dia 24, faran una
" jornada de portes obertes. El motiu...

—Es tracta d'informar ampliament a la
gent sobre les grans possibilitats que ofe-
reix el sistema d'ortodoncia que es coneix

amb el nom d'Invisalign i en el qual ens hem espe-
cialitzat des de fa uns quants anys.

—Dit aixi sembla d’anunci publicitari.

—No és aquesta la meva intencid, al contrari.
Vosté mateix ho ha pogut comprovar quan ho ha tin-
gut a les seves mans. El sistema pel qual nosaltres
apostem és una nova manera d’'entendre I'ortodon-
cia per a adults, ja que sen-
se haver de necessitar apa-
rells metal-lics permet aline-
ar les dents de manera
comoda, neta, efectiva i gai-
rebé invisible.

—I, econdomicament, a
totes aquestes propietats
suma també el d’un preu
barat?

—Es una mica més car
que el sistema tradicional
que s'utilitza fins ara, perd
com ja han comprovat mol-
tes persones, el resultat és
realment extraordinari i ofe-
reix moltissims avantatges,
ja que els alineadors, una
funda que es fa a mida de
cada boca, passen desaper-
cebuts i es poden retirar en
moments especialment deli-
cats (a més a més dels
apats o la higiene dental).

—Per qué no es pot apli-
car en el cas dels més jo-
ves?

—Hi ha el perill del creixe-
ment de les dents.

—Aixi...

—Es presenta com una alternativa a I'ortodéncia
tradicional per als adults, ja que permeten un tracta-
ment poc agressiu sense alterar el seu ritme de vi-
da normal.

—AQuina és la seva principal virtut?

—Que és atil i efectiu. A partir d'aqui, cada perso-
na pot tenir un motiu diferent quan decideix apostar
per aquesta técnica. Hi ha qui ho fa per qliestions
d'imatge a nivell professional, per decisié propia i
personal... Allo evident és que es tracta d'una gran

revolucié. A mi m'agrada dir que és comparable a
la gran aportacidé que van fer les lents de contacte
guan van apareixer.

—Veig que hi confia molt.

—Es que els resultats son més que evidents. En
un tractament de 12 o 15 mesos es poden aconse-
guir grans resultats i moltes persones recuperen
fins i tot les ganes de riure i parlar en public...

—Vaja!

—Tot compta. Si vosté té por perqué té una mala
dentadura, evitara mostrar les dents, es mostrara
insegur quan parla... Es evident que hem avancat
en el camp de |'educacio i
atencio de la boca, perd con-
tinuem veient cada cas...

—Per campanyes no sera.

—Si, pero la gent oblida
sovint la importancia que te-
nen les revisions, que hau-
rien de ser més periddiques
del que sén. En aquest cas
la conscienciacié hauria de
ser més gran encara, ja que
de la boca en depenen mol-
tissimes coses relacionades
amb la nostra salut a nivell
general.

—Es diu que els nens de
Catalunya es podran benefi-
ciar de les noves propostes
pabliques que s’han fet i que
els permetra gaudir d’un sis-
tema gratuit d’assisténcia
bucal.

—Es un tema que encara
s'ha de concretar i conéixer
més a fons. Jo, que no séc
especialista en la qlestid, ho
veig com una proposta com-
plexa i encara per definir, ja
qgue les aportacions econdmiques que es volen pa-
gar als professionals per nen i any semblen insufi-
cients.

—Té vosté alguna idea al respecte?

—A mi em sembla que el millor seria potenciar
I'assisténcia i I'atenci6é a través del servei de la Se-
guretat Social, on ja hi ha metges ortodoncistes que
fan algunes coses. Si es té una infraestructura i
uns professionals... Seria una bona forma perqué
trobessin feina molts dentistes que ara tenen pro-
blemes per tirar endavant.
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dentista, especialista en
. ortoddncia, desenvolupa

“ actualment algunes de les
técniques més novedoses que es
practiquen en aquest sector a tot
Catalunya. Forma part del grup de
col-laboradors de Raga Dentistes,
clinica fundada pel seu germa Joa-
quim el 1980. El proper dissabte,
dia 24, durant tot el mati, han or-
ganitzat una jornada de portes
obertes sobre un tema que coneix
a fons, el sistema Invisalign, que
ell considera com “una nova mane-
ra d'entendre I'ortodoncia”. Es
tracta d'un sistema adrecat espe-
cialment als adults que funciona
sense aparells metal-lics i que per-
met alinear les dents de manera
comoda, neta, efectiva i gairebé in-
visible. Decidit a mostrar la nova
técnica a aquelles persones que si
sentin interessades, diu que “si no
estem mal informats, és la primera
vegada que una clinica dental de
Granollers fa una jornada de portes
obertes i que podran tenir a la se-
va disposicio tot el nostre equip
d’ortoddncia”. Joan, seleccionat
per Align Tecnololgy com dictant de
curs de la técnica Invisalign a Cata-
lunya és I'Gnic professional catala
amb quatre distincions Platinum
consecutives des de 2004, Sem-
pre preocupat i interesssat per po-
der oferir les Gltimes técniques,
participa en tota mena de congres-
so0s... Sempre que pot, fa el pos-
sible per no faltar a la cita amb el
futbol sala amb els seus com-
panys de la Residencia de Ancia-
nos del Padre Gémes de La Garri-
ga. En Joan, esta casat amb Stép-
hanie Derid, amb qui té dos fills:
Roc, de 5 anys i Bru, de 2.
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