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Xavier (amp compra PieLsa

La familia ya saLvó y capi­
tanea La prestigiosa Yanko

La empresa zapatera mallorquina
Yanko, propiedad de Albert Camp
Puigdoménech (antiguo ca-fundador

de la fábrica de detergentes de Gra­

nollers) y de su hijo Xavier, que
cuenta con factorías en Inca y lluc­

major, se ha hecho con la propiedad
de la manresana Pielsa.

Quizás, como recuerden nuestros

lectores, en 1996, esa rama de la fa­

milia Camp, adquirió a la familia Al­

badalejo, la marca y manufactura­
ción de la firma Yanko, con el com­

promiso de mantener los 130

puestos de trabajo que por entonces

contaba la firma, tras pasar por una

fuerte y dura crisis que la abocaba

casi al cierre. En aquel entonces,
Xavier Camp, encabezando a un

grupo de empresarios y acreedores,
con el apoyo de la Caja de Ahorros de
Baleares Sa Nostra y la Conselleria de

Comerç de dicha autonomía, se hacía
con la mayoría de las acciones tras

abonar 30.000 euros y afrontar el

plan de saneamiento de la compañía
curtidora y confeccionista en pieles.
Ocho años después, Yanko, cuenta

con una plantilla de 200 empleados,
y está en fase de expansión de su

marca con seguidas aperturas de
tiendas propias en las grandes capi­
tales. Buena prueban de ello son las
de Barcelona, Madrid, Valencia, San
Sabastiàn a incluso en La Roca

Company Stores, entre otras. El sec­

tor en el que se mueve Yanko, es el
medio alto, y en zapato de vestir,
primordialmente, tanto dedicado a

hombre como a mujer. .

Pielsa, es una empresa fundada
en 1921, por Lluís Planas Roca, con

sede en Manresa, y se mantenía
hasta la fecha en manos de la familia

fundadora, siendo su especialidad la

zapatilla deportiva, primordialmenet
la denominada 'náutica". La empre­
sa facturó en 2002, por importe de
7,6 millones de euros, con exporta­
ción deI30%.

Con dicha adquisición, Yanko,
complementa un mercado, el de
vestir medio alto y el deportivo, y
conformará un grupo empresarial
que por sinergia, cifrará ya los 20
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La unión Piaggio-Derbi funciona

Derbi: benef�,cios tras 9 años de pérdidas.
Con 1� con<;lu�lOn del 2004, Derbi, a sea la antigua Nacional Motor,

ahora bajo la órbita de la multinacional italiana Piaggio, ha conseguido
�nderezar,el run:b� y encau�� en el balance el saldo de números posi­
uvas. Seg:m las uluma;; previsiones, el beneficio después de impuestos
de este ano, ascendera a 1,5 millones de euros, tras haber alcanzado
una facturación de 105 millones de euros.

,L� empresa, c_on factoría en Martorelles-Mollet, prevé para el año

P�OX1lll0 y el vemdero invertir 24 millones de euros, centrados primor­
dialmente en pmnar la producción de motocicletas de mayor cilindrada

de las que hasta ahora se había centrado la producción de la empresa

fundad� �or la fa�a Rab?ssa, y que como ya se ba constatado aquí, en

estas �agmas:. mantiene aun un porcentaje sigr¡ificativo de la propiedad,
ademas de diversos cargos ejecutivos. aunque la labor tecnológica, se ha
trasladado mayormente a la linea de ingenieria de I+D de Piaggio.

Desde 2002, cuando fue nombrado el italiano Leo Francesco Marcantil

consejero dele?ado de Derbi, la fábrica vallesana ponía en el mercad�
45.000,m_otoClcletas, c_on una fact�:ación de 85 millones de euros y
unas perdidas de 15 rmllones, también de euros. El pasado año fabricó

casi 60.000 motocicletas y las previsiones apuntan en alcanzar para
2005 las 80.000 unidades, auspiciadas por la reconversión en el sector

con la co�validadón de los carnés de conducción, para complementar:
los con Cl�orr:?tores y motocidt;tas basta 125 cc. Medida que a todas

lu�es, ba sígnífícado una gran válvula de oxígeno, para los fabricantes,
prímordíalmente ubicados en las comarcas vallesanas, como es el caso

de Yamaha y Honda en Palau de Plegamans y Santa Perpètua y por des­

contado la propia Derbi.

millones de euros anuales. La sede

social, se mantendrá en Inca (Balea­
res) y en la operación ba contado
una vez más con el apoyo de la Caja
sa Nostra, de la que los Camp son ac­

cionistas y naturalmente el respaldo
de la Conselleria de Comerç del Go­
bierno Balear.

MODIFICACIONES DE CAPITAL

amplió su capital en 4.375,94 euros.

El resultante suscrito quedó en 7.381

euros.

fecdón de calzado. etc. Masia Serra­

carbassa. Sant Quirze de Safaja, Ad.

Pedro Serra Hinaut. Capital 3.006

euro

Control Set S.L. Fabricación de

aparatos y equipos electrónicos de se­

ñalización, control y programación.
Les Roquetes, Nau 98. Pol Ind. Can

Magre. Santa Eulàlia de Ronçana.
Ad. Manuel Imedio Bernardo y Josep
Marti Lluc. Capital 3.006 eur.Clots
Giralt S.L. Movimientos de tierras y
construcción. Can Saltinbanqui, CD,
53. Sant Pere de Vilamajor. Ad. Jordi
Alexandri Muchart, Francesc Girbau
Forns. Capital4.000 euro

Airnou Garriga S.L. Instalación,
comercialización y reparación de

aparatos de refrígeradón. calefacción
etc. Carretera Nova, 129, local 1. La

Garriga. Ad. José Manuel García Gu­
tiérrez. Capital 120.000 euros.

Vázquez Pastor Carlos
000411238H S.L.N.E. Actividad

agrícola, ganadera, forestal, pesque­
ra, industrial, de construcción, co­

mercial, turística, de transportes, de

comunicaciones, de intermediadón,
de profesionales a de servicios en ge­
neral. Catalunya 12-18, bajas. Gra­
nailers. Ad. Carlos Vázquez Pastor.

Capital3.030 euro

Ibéricos Monjam S.L. Comercio
al mayor y menor de embutidos,
cames, productos alimenticios y be­
bidas. Girona 21,7° B. Granollers.
Ad. Cristina Huerto Tárrega. Capital
3.100 euro

Inmo Promociones Rajoal S.L.
Actividades inmobiliarias. Mare Nos­

trum, 26. La Roca. Ad. Raúl Romero

Figuls. Capital 5.400 euro

Promociones Fontseca Llo­
bert S.L. Promoción, construcción
.edificación, compraventa, interme:
diación, explotación en arrenda­
miento de inmuebles. Centre 45-
47,1°,2°. La Garriga. Ad. María
Asunción Fontseca Campins. Capi­
tal3.006 euro

Optimal Approach S.L. Pres­

tación a las empresas de servidos de
consultoría, asesoría y de todo tipo
de procesos de negocio, estrategias
empresariales, servicios de forma­
ción. Sant Elies, 11. Sant Antoni de

Vilamajor. Ad. Ester Guarro Agustí.
Capital3.100 euro

FREDERIC NADAL

NUEVAS EMPRESAS

En Finques La Garriga S.L. se

Transacciones Internacionales de

Mercaderías Europeas S.L. Fabri­

cación, distribución y comercializa­

ción de productos textiles, maquina­
ria industrial, materiales para la con-
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