
Y.PI.ha YFM 660R rOa

ntro de los quads deportivos, el YFM 660 R .ha
SI o uno de los más exitosos de Yamaha. Con la In­

tención de no quedarse atrás y seguir liderando el

sector, nace el YFM 660 R'03.

Para ello se sirve de una serie de mejoras que em­

piezan por su nueva imagen, combinando el rojo y el

negro, lo que resalta sus agresivas form�s, lo que_le
han llevado a ser líder de ventas en Espana en el ano

2001.
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�
La UCEAC pide la renovac�6!1 del _p.a.rgude de

motos para frenar la slnlestrablhda

El presidente de la Unión Catalana de Entidad:s Asegu­

radoras y Reaseguradoras (UCEAC), Josep Cercos, hf di­

cho ue es necesario renovar el parque de, motocrcl etas

para �renar la siniestrabilidad, lo que permitirla I� relbaJasde
los precios de los seguros para este tipo de vehícu os. e­

gún Cercós, no es cierto que se vendan menos motos por�
ue los seguros sean caros, sino porque los actuales indi

¿es de siniestrabilidad son elevados, especlalmen�e en .�I­
clomotores. El trucaje de las motocicletas también mc: e

en el índice de siniestrabilidad y, por tanto, en el precio de

los seguros.

••••• • ••
Avances sobre la fiabilidad

de las barreras metálicas de seguridad
Para evaluar la magnitud de los daños que producen las barreras

metálicas de seguridad en carretera, cuando un motorista impacta
contra ellas, se iniciarán ensayos a escala real. Esta acción supone un

gran paso para la Asociación Española de la Carretera (AEC) y del
Comité de Expertos que trabajan en el proyecto de creación de una

normativa que regule la fabricación de estos dispositivos de seguri­
dad que muchos consideran más perjudiciales que beneficiosos. Los

ensayos evaluarán las consecuencias de los impactos - frontales, la­
terales y dorsales - sobre cabeza, cuello y tórax. partes del cuerpo
donde se producen las lesiones más graves cuando un motorista
choca contra una barrera de seguridad. Aún faltan por definir pará­
metros como la velocidad de impacto o la posición y el ángulo de
lanzamiento de los maniquíes de tamaño natural que reproducen la
anatomía humana y que son conocidos como «durnmies».

Automòbils Eserma S.A.
Avda. Maresme, 30-40.

Tel.937 412 600
MATARÓ

Eurocofxes
Ctra. de Pont de Vilomara, 33-35.

Tel. 938 784 200.
MANRESA

Daniel Rovira
Raimon d' Abadal, 10.

Tel. 938 833 626.
VIC

Garatge Montserrat
Avda. Catalunya s/n

(antiga Ctra. Nacionalll)
Tels. 93 803 15 50. 93 803 42 00

IGUALADA

Concesionarios virtuales •
¿Se imagina poder elegir y comprar un coche sin m:er­

set?e ��a? dEn Internet ya es posible. Un simple click en el
ra, on e or enador abre las puertas de una nueva dimen­sion en el �ampo de las operaciones comerciales El sectordel automovli ha entrado de lleno en la red. En ÚUU
die cada cratr,o operaciones de venta de automóviles ti��:aguna re aoon con Internet. Por lo general se trata dechen�es que recaban información sobre los m�delos de suinterés en las distintas páginas web. A este lado del Atlánti­co, en cambio, las cosas apuntan en la misma direcciónaunque la veloCidad es inferior Unos ha'bl'tos d

'

m
.

d'
. e comprauy arraiga os, unidos a la todavía escasa implantación deIn�ernet en los hogares europeos, demoran la llegada de

es: Innovaciones, aunque la oferta informativa y el núme­
;0 e consultas en la red se dispara de forma vertiginosa En

dae a,�ua\dad, el,87% de las empresas vinculadas al ámbito
,

au omoClon, se encuentra representado en Internetsegun la AsoClaClon. Española de Comercio Electrónico' I
'

prese�Cla de los fabricantes de coches es casi unánime Est:e eva o

gra,do departicipación lo convierte en el sector conmayor Imp antacíón.

Automòbils Pedret
Passeig de la Pau, 51.

Tel. 938 220 006.
BERGA

Automòbils Bertran
Ctra. Nacional 152, Km. 25,500.

Tel. 938494 133.
GRANOLLERS

Jounou, S.A
VILAFRANCA DEL PENEDÈS

Tel. 938 900 303
SANT PERE DE RIBESNlLANOVA

Tel. 938 142264

Molletauto
Avda. de Burgos, 71.

Tel. 935 704488.
MOLLET DEL VALLÈS
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