
van el camet del Valles tienen nuestra

tarjeta. Aunque a veces no 10 lleven
encima, pero ya los conocemos ".

Different Disc ofrece s610 a

subscriptores su tarjeta VIP, por
la que regalan un disco a elegir
por cada compra acumulada de
10 discos.
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Bl Club del Subscriptor de Revista del Valles cumple un afio ofreciendo
regalos y descuentos en 80 establecimientos colaboradores

Las ventajas de ser subscriptor
JAUME RIBELL

En tiempos como los que co­

rren, cualquier pequefio
ahorro es poco. Cada euro

cuenta. Por elio que mejor
momenta para celebrar el

primer aniversario del Club del

Subscriptor de Revista del Valles:
un dub cuyo carnet da derecho a

gozar de descuentos, regalos y
otras promociones en 80 tiendas

y entidades de toda la dudad, ci­
fra a la que cada semana se le su­

man nuevos comercios. Por eso

esta semana hemos hablado con

algunos de elios: para que cuen­

ten su experiencia como estable­
cimientos adheridos y recuerden
a los subscriptores que no la
usan (y a los que aun no se han

suscrito) las ventajas de utilizar la

tarjeta. Busquen el punto rojo de
RdV en los escaparates ...

Xavier Solanas

Ma Llufsa Garrido (Magels -

Peluqueria)
"Bstamos muy contentas, yo y ellas

(M" Angels y Andrea, en la foto).
La tarjeta funciona muy bien, no nos

lo esperdbamos. Viene mucha gente
con el carnet: una vez 1.0 han proba­
do y ven que realmenie es dena, se

ponen muy contentos y repiten. Cues­
ta un poco, porque les da como ver­

guenza preguntarlo. A mi misma me

paso eso una vez que fui a Can Car­
bo, que tambien estd adherido. Pero

despues de la primera compra que 10

prequrue un poco cortada, ya la uso

siempre allt".

Magels Perruqueria aplica un

10% de descuento en todos los
servicios que ofrecen. Ademas.
tambien mantienen para los
subscriptores del Valles su des­
cuento habitual: una tarjeta con

la que ofrecen un servicio gratui­
to cuando se acumulan diez.

Xavier Solanas

Valentin Montero (Lilian Ba­

sic-Ropa)
"El lector 10 aprovecha poco, pero

la cosa empieza a moverse. La gente
cada vez pregunta mas por la peqati­
na de la puerta, pero sequro que mu­

cha gente viene a comprar y no la
utiliza porque no conocen las venta­

jas. Hay que hacer mas ruido, sobre
todo taly como estd la cosa, que cual­

quier descuento es mucho ".
Lilian Basic aplica un 5% de

rebaja en todas sus piezas y ade­
mas colabora en la campafia de
fidelidad: todos los lectores que
liaman cada semana por haber

www.canpuis.com
A tots els nostres clients i amics els fern saber
obre les POrtes com a casa de turi e rural a pa
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encontrado la respuesta del Jue­

go de la Arroba y no se lievan el

premio de esa semana, entran en

el sorteo de regalos directos por
parte de las tiendas colaborado­
ras. En este case, Lilian Basic ob­

sequia al ganador 0 ganadora
con una prenda de ropa gratuita.

Xavier Solan as

Eva Galan (Vinus - Bodega)
"Tenqo unos cuantos clientes que

tienen la tarjeta, pero al principio 10
dicen como con verquenza. Pero si no

10 dicen, no puedo saberlo. Si la tie­
nen, [que me 10 digan! A veces los
clientes se pasan de timidos. Creo que
no la utilizan todo 10 que la podrian
utilizar".

Vinus descuenta el 5 % en to­

das las compras y adernas partid­
pa tambien 'en el Premio a la Pi­

delidad, por el que regalara a un

subscriptor 0 subscriptora no ga­
nador del Juego de la Arroba un

curso de cata de vinos valorado
en 80 euros.

Xavier Solanas

Xavier Solanas

Monica de Vega (Pare Estudi
- Centro de estetica)

"Aun cuesta, aun estamos en pro­
ceso de difusion, pero sf que ya hay
gente que entra porque ve el punto
rojo de la puerta. Para Navidad
tambien colaboraremos con el Pre­
mio a la Fidelidad: daremos un tra­

tamiento gratuito a elegir: una cho­

colaterapia, un antiestres, un envol­
torio de petalos de rosa ... en

definitiva, mimar al subscriptor. De
eso se trata, (no?".

Parc Estudi ofrece un servicio
de manicura expres por cual­

quier tratarniento realizado (lu­
nes. martes 0 miercoles).

Xavier Solanas

Silveri Vila (Different Disc -

Discos)
"Cuesta que se implante el uso del

carnet, pero ya hay gente que 10 dice.

Aparte mantenemos nuestro descuen­
to habitual: cada diez discos, regala­
mos uno. Y 10 mantenemos solo para

subscriptores del Valles. Antes 10 had­
amos con todos los clientes fieles, pero
hace unos aiios que el mercado de dis­
cos estd. mal. Asi que so1o los que lle-

Maribel Moya (Extrem - Pe­

luqueria)
"Mucha gente no conoce el Club del

Subscriptor. Muchos que compran fa
revista cada semana no saben que si
se suscribieran, aparte de tener cada
viernes la revista en casa, tendrian to­

das estas ventajas. Gracias a un pre­
mio que regalamos por el Juego de la

Arroba, hemos ganado una clienta:
vino por el regalo, y ya ha vuelto cua­

tro veces. Bn la 'pelu' todo el mundo

pide el Valles, es una revista muy lei­
da. Por eso esta bien que se sepa que
suscribiendote tienes este camet".

Pueden consultar todas las promocia­
nes exclusivas de los 80 estableci­
mientos adheridos al club en

www.revistadelvalles.com
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